
EXPERTsuisse SA  Chemin des Croisettes 28, CH-1066 Epalinges, www.expertsuisse.ch

Public visé
	� Conseillers (économiques, fiscaux 
et juridiques)

	�Membres de Comité de Direction et 
de Conseil d’administration

	� Auditeurs analysant des opérations 
d’achat ou vente d’entreprise

Contenu
	� Processus & Documentation d’achat et 
de vente: étapes clés et importance 
de la documentation juridiques dans le 
processus 

	� Evaluation des PME: méthodes courantes 
d’évaluation et défis spécifiques à l’éva-
luation des PME

	� Due diligence fiscale: pratique fiscale en 
lien avec la LPI et les actionnaires

	� Responsabilité des organes: cadre légal 
et implication de la Direction et du CA 
dans les décisions d’achat et de vente

Les éléments mentionnés seront étudiés à 
la lumière d’un cas pratique qui sera traité 
tout au long de la matinée

Conditions-cadres
Bonne connaissance d’économie 
d’entreprise
Vous recevrez un cas à lire avant 
le séminaire

Vos avantages
Vous connaîtrez: 

	� Les meilleures pratiques issues d’une 
vaste expérience sur le marché des PME 
suisses pour gérer les processus 
d’achat et de vente d’entreprises, que 
vous soyez conseiller ou membre des 
organes de l’acheteur ou du vendeur

Vous saurez: 
	� Diriger un processus d’achat et de vente 
d’entreprises, y compris les étapes 
contractuelles clés (lettre d’intention, 
contrat de confidentialité et d’exclusivité, 
contrat de vente, etc.) et identifier et 
comprendre les clauses incontournables 

	� Vous familiariser avec les principes des 
méthodes d’évaluation 

	� Comprendre les aspects fiscaux fonda-
mentaux à prendre en compte pour 
minimiser les risques et identifier les 
principaux leviers

04 juin 2024 (Lausanne, le matin)

Réussir l’achat et la vente d’entreprises. 
Les fondamentaux par la pratique pour 
les PME

Date
04.06.2024 le matin

Lieu
Hôtel de la Paix 
Avenue Benjamin Constant 5 
1003 Lausanne  
www.hoteldelapaix.net

Prix du séminaire (hors TVA)
CHF 390.– non-membre 
CHF 340.– collaborateur spécialisé ou  
expert membre individuel d’EXPERTsuisse

Sont compris
	� toute la documentation (version numérique)
	� café d’accueil, boisson pendant les 
pauses, eau minérale dans la salle,

Directives concernant la formation continue
La participation à ce séminaire sera 
comptabilisée à raison de 4 heures par 
EXPERTsuisse. Le certificat de présence 
vous sera adressé par EXPERTsuisse SA 
après le séminaire.

Séminaire  
récurrent avec 

mises à jour
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Dispositions
Font foi les Conditions générales de vente d’EXPERTsuisse 
SA consultables sur le site www.expertsuisse.ch, en par
ticulier:

Inscription et conditions générales
Toute inscription doit être munie d’une signature manus-
crite ou électronique et s’effectue via notre plate-forme 
en ligne. Le prix est intégralement dû conformément à la 
facture envoyée à la suite du séminaire.

Délai d’inscription et d’annulation 
Un mois avant la date de la manifestation

Toute inscription envoyée est engageante, même si, le 
cas échéant, la personne inscrite n’a reçu aucune confir-
mation de la part d’EXPERTsuisse SA (EXPERTsuisse SA 
ne répond pas des manquements de distribution électro-
nique/postale).

Le contenu, le programme, les horaires, la durée, le lieu 
et les conférenciers de la manifestation sont sous 
réserve de modification. En cas de nombre insuffisant 
de participants, EXPERTsuisse SA se réserve le droit 
d’annuler le séminaire.

Annulation et implication au niveau des frais
En cas d’empêchement, il est souhaitable de prévoir un 
remplaçant (auquel cas le statut du participant réel sera 

considéré). Autrement, les frais d’annulation suivants se-
ront retenus:

Annulation jusqu’au délai d’annulation: sans frais 
Annulation après le délai d’annulation, jusqu’à une se-
maine avant le début du séminaire: CHF 200.– 
Annulation à partir d’une semaine avant le séminaire ou en 
cas de non-participation: 100% du prix du séminaire

CGV et Déclaration relative à la protection 
des données
Font foi les Conditions générales de vente et la Déclaration 
relative à la protection des données d’EXPERTsuisse SA 
consultables sur le site www.expertsuisse.ch.

Responsables du séminaire 
et conférenciers
Stéphane Gard, expert-comptable diplômé, 
master HEC Lausanne, membre du Conseil 
d’administration de diverses entreprises, 
consultant indépendant d’ALTERIS Fusions 
Acquisitions M&A SA

Guy Mustaki, Avocat, associé de l’Etude 
CBWM & Associés, Docteur en droit, 
Professeur à l’Université, Président et 
membre du Conseil de diverses sociétés 
et fondations

Conférenciers
Jean-Philippe Bindschedler, MSc HEC, 
Expert-comptable diplômé, expertfiscal 
diplômé, US CPA, managing partner au sein 
de ValoremTax

Kamila Mananova, MSc HEC, associate 
dans la boutique M&A Stout Advisors, CFA 
level II candidate

Lyse Pachoud, avocate, associée de 
l’Etude Keller Pachoud Avocats, membre 
du Conseil de diverses sociétés, certifiée 
ACAD

Programme

Thèmes Conférenciers

08.30–09.00 Café d’accueil

09.00–09.15 Introduction Stéphane Gard

09.15–09.45 Processus décisionnel & aspects straté-
giques: comment exercer son jugement lors 
d’achat et de vente d’entreprises 

Stéphane Gard

09.45–10.15 Aspects légaux de l’achat et de la vente: 
bases de la documentation juridique dans 
le processus

Lyse Pachoud

10.15–10.45 Base pratique des méthodes d’évaluation Kamila Mananova

10.45–11.15 Pause

11.15–11.45 La due diligence fiscale en pratique Jean-Philippe 
Bindschedler 

11.45–12.15 Responsabilité des organes de la société Guy Mustaki 

Thèmes Conférenciers

12.15–12.30 Conclusion Stéphane Gard

Guy Mustaki

Lyse Pachoud

Jean-Philippe 
Bindschedler

Stéphane Gard

Kamila Mananova


